BUSINESS KOLDING

Skalering

Du kender nu dine kunder og er klar
til at fa flere kunder samt at indfri din
forretningsidés fulde potentiale.

[veerksaetter Modellen

lveerksaettermodellens syv faser er - Proof of Business
geeldende ved udvikling af enhver ny (5
virksomhed eller forretningsenhed.

Du begynder at drifte din iveerksaetter-
virksomhed og skaber salg, der sikrer, at du
kan udbetale lgn til dig selv og dit hold.

Proof of Sale

Du beviser, at der er et marked for dit
produkt, din service eller dit koncept ved
at skabe salg.

Proof of Concept

h:‘ Du beviser, at din idé kan realiseres i

virkeligheden. Dit produkt, din service eller dit
koncept indfrier behovet eller Igser problemet.

! ! Teamet
Du seetter dit hold og danner det netvaerk,

m som sikrer dig et staerk team, der kan

realisere idéen.
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\ P Ide
- - Du identificerer et behov eller en problem-
y \ stilling og far en idé til at indfri behovet eller

lgse problemet.

STARTUP Levevej

u Pa baggrund af positiv indflydelse traeffer du
et selvsteendigt valg om at veere lsnmodtager,
ivaerksaetter elller begge dele.
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