Social Selling/LinkedIn
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Hvem er LinkedSocial?

* | alt 3 medarbejdere og adskilige samarbejdspartnere [Content, Sociale Medier 0.1

* Tilbyder traening og strategisk sparring omkring professionel brug af Linkedln, samt Social Selling
for virksomheder og erhvervsfolk bade nationalt og internationalt

* Har flere partnerskaber med flere LinkedIn Preferred Partners
* Alle er aktive LinkedIn brugere siden 2005, Sales Navigator siden 201 2.

* Vitilbyder - Automatisering af salgsprocessen

Fotografen
er pa vej
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Det handler ikke om teknik men om mennesker
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LinkedSocial Implementeringsprocessen

LinkedIn Sales

Navigator
Effektivisering/
automatisering

Virksomhed
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Salgsproces
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Udpluk referencer
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Agendaen for i dag

* LinkedIn misforstaelser der holder folk tilbage
* De 7 mest almindelige fejl med LinkedIn

* B metoder til at skabe succes pa LinkedIn - via adgang til udvalgte E-learning treeningsvideoer pa
www.linkedsocial.dk

* Et par cases
* Spargsmal

LINKED E SOCIAL
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http://www.linkedsocial.dk/

60-70 %

af kabsbeslutningen er allerede
foretaget kunden
kontakter leverandaren
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Kunde rejsen - en af de ferende bilmaerker

Vigtigheden af de digitale og fysiske kanaler i salgsprocessen

I o)
Fysisk 100%
Erkendelse af behov/ Specifik Produktoplevelsen Konfiguration Kalkulation/ Keb Udlevering
sagning efter info informationssegning Beregning

LINKED E SOCIAL

Linked in




N

20 %

danske arbejdsstyrke er 1 2020
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Enhver bor forholde sig til Social Selling
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DE 7 MEST
ALMINDELIGE
FEJL

LINKED E SOCIAL Linked in



Ser LinkedIln/ Social Selling som et quickfix
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Tror man kommer “"sovende” til succes pa LinkedIn

Det kraever en strategi, struktur og |
lsbende traening at opna succes |, 4 e
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"Draeber” medarbejdernes personlighed - alle er ens

Digitale medarbejdere
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Fokus pa teknikken ved Linkedin og IKKE mennes ker
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Den personlige LinkedIn profil

\ /Nl * LinkedIn er jo blot en
//////////”/// stor CV database

* Jeg skal kun opdatere
min LinkedIn profil, nar
jeg er jobsggende

\\\\\\\\\\\\\\\
\

\\\\\\\

* Nar jeg har faet et jab,
sa behgver jeg ikke at
bruger LinkedIn.

* Byg dit netveerk for du
far brug for det

'.%\ “A ; * Salg og Marketing er |
...' ‘ / kraftig vaekst pa LinkedIn
i
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Med det samme at jeg er Du er heldig - Jeg har lige den helt
connectet med en ny person, rigtige bil klar til dig!

sa sender jeg et tilbud

* Ingen personer er som
udgangspunkt pa LinkedIn for at
bliver solgt til

* Del derimod ud af din viden,
erfaring og ekspertise

* Seelg - uden at seelge = Social
Selling

LINKED E SOCIAL Linked in



Det er vigtigt at jeg far
markedsfart mig selv og viser hvor
enormt dygtig jer er

- det er det ALLE vil here om

* Enhver Blot post skal handle om mig . £
0g jeg skal vise et godt billede af mig
selv

Ad

* Hver gang jeg far en ny ordre eller en
ny kunde, sa poster jeg det pa LinkedIn,
sa alle kan se hvor dygtig jeg er

 Linkedln handler om at vise hvilken
vaerdi du kan give til dit netveerk

LINKED E SOCIAL Linked in



LAR AT BRUGE "VZAERKTQGJET” LINKEDIN
LAR AT SKABE VZRDI TIL DIT NETVZAERK

ELLERS RISIKERER DU AT MISTE DIN ORGANISKE
RZAEKKEVIDDE
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Group CEQ, SJOLUND GROUP
"0 22t. Redigeret « @

@ Seren Ravn Jensen = 1. @

I] Gem
When the going gets tough - Gem til senere

Respect for this No Bullshit G| (5] Send i en privat meddelelse

Lt. Gen. Todd Semonite USAC

& Kopiér linket til indlzegget
Se oversaettelse
s /> Indlejr dette indlaeg

Kopiér og indsat indlejringskoden pa dit websted

> Synes godtom [X] Ko Skjul dette indlaeg

L }) 3 Jeg ensker ikke at se dette indlaeg i mit feed
Den Blzde mEtOde Vaer den farste, der kommenterer |

-

Felg ikke Seren Ravn
@ Forbliv i hinandens netvaerk, men hold op med at se

Seren Ravns indlaeg

Rapportér dette indlaeg
Indlaegget er anstadeligt, eller kontoen er hacket

Ger dit feed bedre
Fa forslag til kilder, du kan felge

1]

D Hvem kan se dette indlaeg?
Synligt for alle pa og uden for LinkedIn

Linked in
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Startside Dit netvaerk Job Meddelelser Notifikationer

Promoveret
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Analyse - Linkedin/ Social Selling - hele verden

Din LinkedIn profil er ikke dit CV, det
er dit online omdgmme. Brug det til
at demonstrere den vaerdi, du
bringer til dine kunder.

Af kaberne gennemser
I leveranderens LinkedIn

profil

Af keberne undgér en
leverander hvis LinkedIn
profilen ikke er opdateret/
inaktiv

LINKED E SOCIAL

Hgjt-ydende Social Selling teams
deler ressourcer og kontakter,
og belanner salgsteams for
at opna de organisatorisk

90%

salgskvoter.

90% af beslutningstagerne
besvarer ikke et kold kanvas
opkald

75% af B2B kaberne bruger
de sociale medier |
kebsprocessen.

B2B keberne har typisk
taget 65-68 % af
kebsbeslutningen inden de
kontakter leveranderen

(salg)

Nassten to tredjedele af B2B
kabere rapporterer, at deres
kabsbeslutning var steerkt pavirket
af ekspert indhold leveret af den
vindende seelger

Kun 29% af salgs- og marketingafdelingerne
har feelles KPl'er. For at opné bedre social
media resultater, kraeves taet samarbejde

Kilde: LinkedIn

Linked in



Sa leer og forsta hvad Social Selling er
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Social Selling et nyt salgsvaerktoj

Traditionelt BtB salg Social Selling

Socialt

Kold

Kanvas Netvaerk

A

Uddannelse Engagement

Kvalificerede
emner

Salgsmaeader

ANALOG < ' ' | » DIGITAL

LINKED E SOCIAL
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Social Selling kan sammenlighes med at deltage 1 et
erhvervsnetvaerk (blot digitalt)

De 3 faser i Social Selling
(Relationssalg]

1. Udbyg dit netveerk

Socialt 2. Del ud af din viden, erfaring og
Netvaerk ekspertise
3. Engager dig | dit netveerk

Uddannelse Engagement Flere af jer er allerede aktive i forskellige
erhvervsnetvaerk

Social Selling

LinkedIn bevirker at du far endnu sterre
effekt ud af dit fysiske erhvervsnetveaerk

Linked in
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Social Selling kan sammenlignes med fiskeri

. b . [
e -

Social Selling

Socialt

Netvaerk

A

Uddannelse Engagement

Social Netveerk = Antal fisk i havet
Uddannelse og engagement = Content

LINKED E SOCIAL Linked in



Lasersigte via LinkedIn

Social Selling

Socialt

Netvaerk

A

Uddannelse Engagement

M* SALES NAVIGATOR

Eller Avanceret sagning via LinkedIn

LINKED E SOCIAL

& Startyour Advanced Lead Search

Profile filters

Keywords
Enter keywords ...

Industry

First name

Role & tenure filters

Function

Years in current position

Company filters

Company

Company type

Other filters

Tag

Geography

Postal code

Last name

Title

Years at current company

Company headcount

Groups

Current

Apply your sales preferences L )

Relationship
School

Profile language

Seniority level

Years of experience

Past company

Member since

Linked in
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"Social Selling er kunsten at bruge sociale

netvaerk til at finde, forbinde, forsta
potentielle kunder.

Det er den moderne made at udvik
meningsfulde relationer til potentie

og pleje

e
le

kunder, der holder dig - og dit meaer

KE -

forankret, sa du er det naturlige farste
kontaktpunkt, nar et emne er klar til at kabe

- Hootsuite

Linked in



De 6 steps til succes pa LinkedIn

1. Malsaetning
2. Byg dit personlige brand

3. Byg din virksomhedsside pa
LinkedIn [LinkedIn Pages]

4. Udbyg dit netveerk/ skab
folgere

5. Del ud af din viden

6. Skab daglige, ugentlige og
manedlige rutiner

B gratis-videoer - Linkedsocialdk X =

<«

C (Y @ linkedsocialdk/gratis-videoer/

LINKED E sDcIAL HVORFOR LINKEDSOCIAL?

* O 600 -BBDEEB{ IGaRE §

o +4560709249 B hkalinkedsocialdk

SOCIAL SELLING VITILBYDER ~ REFERENCER KONTAKT Online booking

E-Learning

- Salg via Linkedin?
= Mar g via Linkedin
-Tilegne dig viden

eller2?

Mélseetning

Selve fundamentet for at fa succes pa LinkedIn er at have udarbejdet en

mélsetning.

En malsatning skal vaere skarp, enkel og kendt af alle i virksomheden sa

alle har et klart billede af hvad malet er.

Jegvil gennemga hvordan vi arbejder med at hjzlpe virksomheder med
at skabe den helt rette mélseetning og forklare hvad vi anbefaler at en

malsztning skal indeholde.

Det personlige Brand

Det personlige brand er din LinkedIn profil, samt hvad du kommunikerer.
Vier alle online og kan pa ganske kort tid finde stort set hvilken som
helst information vi har behov for - derfor s& undersager vi 60-70% af

kebsbeslutningen inden vi tager kontakt til eneller flere leverandgrer.

Derfor har det aldrig veeret mere vigtigt at din Linkedin profil er det

- X

https://linkedsocial.dk/gratis-videoer/

Linked in
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https://linkedsocial.dk/gratis-videoer/
https://linkedsocial.dk/gratis-videoer/

Step 1:
Malsaetningsovelsen

Linked in



Malsaetningsevelsen

Malsaetningen er hele "fundamentet” for de efterfalgende steps - og er méalsaetningen ikke skarp og
velfunderet, s& pavirker det resten i negativ retning.

1. Hvad vil jeg opna via LinkedIn
a. Salg via LinkedIn/ Social Selling?
b. Markedsfaring af min virksomhed?
c. Tiltraekke de rette kandidater til min virksomhed?
d. Blot holde mig orienteret indenfor mit faglige omrade?

2. Huvilken veerdi giver du og din virksomhed?
a. Sparg dine kunder hvorfor de handler med dig
b. Hvad er det som dine kunder ikke selv kan?
c. Hvordan adskiller du dig for konkurrenterne?

LINKED E SOCIAL
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Malsaetningsevelsen

3. Hvad tilbyder du og din virksomhed til markedet?
a. Hvilke produkter og services ?
b. Er der hovedprodukter og bi-produkter?

4. Begreansninger
a. Er der geografiske begreensninger? (LinkedIn er \WorldWide]
b. Er der begreensninger ift. visse brancher?
c. Erdertekniske begraensninger?

LINKED E SOCIAL
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Malsaetningsevelsen

D. Hvem er dine malgrupper?

Er der specifikke brancher som er mere relevante end andre?

Hvem er beslutningstager? (Titler - husk synonymer)

Hvad er beslutningstagernes udfordringer som du hjzlper med? (spejl dine kunder)
Der er i gennemsnit 10 beslutningstager i hver virksomhed - find ud af hvem de er
Har beslutningstageren et personligt mal/ resultat som er vigtigt for dem?

Overvej at udarbejde personas beskrivelser

Hvilke sageord bruger malgrupperne nar de skal finde det produkt/service du leverer?

T @ o o0 oo

Forklar pa 2-3 linjer hvilken veerdi du giver til malgrupperne

Hvad er Call-to-action - det du gerne vil have dem til at gare

LINKED E SOCIAL
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Malsaetningsevelsen

6. Din plan?
a. Kan du beskrive din lgsning som en plan pa maksimalt 6 punkter
b. Erdin plan enkel og simpel, s& den er nem at overskue/ udfare?
c. Erder konkrete mél som ger opgaverne klare for alle medarbejder?
d. Gardin plan synlig for medarbejderne
e. Giv planen et navn, s den jeevnligt kan italesaettes

Se vores video pa: https://linkedsocial.dk/gratis-videoer/

LINKED E SOCIAL Linked in
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Step 2:
Byg dit personlige brand
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Det personlige brand er mere end din LinkedIn profil

* Opbygning af ens LinkedIn profil er nok det ABSOLUT MEST KEDELIGE
» Skal dog geres 1 gang - herefter er det opdatering/ optimering hver 6 maned eller lign.
* Det tager tid, og du far brug for hjslp fra dit netvaerk, da det er sveert at skrive om sig selv.

* Sevideo | E-learning- hvor der gennemgéas udvalgte elementer
Se vores video pa: https://linkedsocial.dk/gratis-videoer/

Veer dort det tey du vl have pa
r du er tl kundemada

* Eller tilgad hvordan du bygger den komplette LinkedIn profil e ——

. ° . . . 2t du sad foran an person xIL;m

pa den mest professionelle made via www.linkedsocial.dk L
(hér, skeng o) 58 husk ogsa at
aendre dit, profilbillece:
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Din Linkedin profil skal veere det naestbedste ifht. at mede dig personligt

* Din LinkedIn profil SKAL konvertere
besggende til kunder

Harvard Sq: Mini-MBA - Earn an exclusive Mini-MBA designation in Denmark from Hary

 Leaer "vaerktejet” LinkedIn at kende,
sa du ved hvilke funktioner der gere
dig effektiv og fa dig til at arbejde

Sacial Selling handler ommennesker og ikke...

smartere.
L . . | .
* Del Ud af dln Vlden Og 8kSper‘tlse VEd Henning Karlsen [ “es Liikedsocil
hjeelp af posts, artikler, video o.l. rtotngt kot an g ot [ ma st it

Region Syddanmark, Sydjylland, Danmark - 500+ forbindelser -
Kontaktoplysninger

* Veer aktiv pa LinkedIn, s& du giver

vaerdi til dit netvaerk og skaber - y
r\elatloner\ | help you with 4 things -
I help companies become digital and succeed with digital sales on LinkedIn - Social Selling. Please contact me at
hk@linkedsocial.dk or 60709249 or CLICK SEE MORE and read more about LinkedIn, Social Selling, Sales Nav se mere
S
Social Selling LinkedSocial - Social
g implementeringsmodel... p Selling

* Det tager i gennemsnit 60 sekunder
for en Recruiter at gennemse en
LinkedIn profil.

Linked in
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Profilbillede og Topbanner

Linked in



Profilbillede

1. Veer ifart det tgj du vil have péa
nar du er til kundemade

2. Kiglige ind i kameraet, som om
at du sad foran en person ifom.
et made

3. Hvis du &endrer dit udseende
(har, skaeg 0.l.) s& husk ogsa at
eendre dit profilbillede

LINKED E SOCIAL Linked in



Profilbillede

Medtag IKKE produkter o.l. pa dette
billede, da det er dig som person
der er vigtig og ikke nadvendigvis
hvad du seelger

Teenk pé hvilke signaler du sender til
de personer som ikke kender dig

LINKED E SOCIAL

in PREMIUM

Home Profile Connections Jobs

Q

Advanced

3 2

Business Services Upgrade

Andy L
PIC ( PI Cosg
Client Relati
Bristol, United

Pl
Ten
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Send a mes:

W Relationship | B Contactinfo

@ B Note | @ Reminder | &gw How you mel

& 'k
@

-

ﬁk Here to Download Your Guide!

Are you
comfortable in
your retirement?

If you have a £250,000
portfolio, download the
guide by Forbes columnist
and money manager Ken
Fisher's firm. It's called
"The 15-Minute
Retirement Plan."

FISHER INVESTMENTS UK"

‘G\ b L

ple Also Viewed

Natalie Howarth
Industrial Disease Litigation Executive
at WE Solicitors LLP

R ————
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@ https://www.linkedin.com/in/henning-karlsen/ * © @ 0 G = @ @ [

i W & ® | # ¢
p r‘OfI I b I I I Ed e Startside Dit netvaerk e e a r g Arbejde ~ Sales Nav

Harvard Sq: Mini-MBA - Earn an exclusive Mini-MBA designation in Denmark from Harvard Sq — Annonce -+

Rediger offentlig profil og URL ®

Saocial Selling handler om mennesker og ikke...

Veer ifgrt det tgj du vil have pa nar
du er til kundemade

Kig lige ind | kameraet, som om at / Klik Her

du sad foran en person ifom. et
made Henning Karlsen [ ~~ LinkedSocial

Teach in the use of LinkedIn, Social Selling, Talent Solutions, H IBA Erhvervsakademi Kolding
Marketing with LinkedIn and Networking

HVIS dU &ndr\er‘ dlt Udseende [hér, Region Syddanmark, Sydjylland, Danmark - 500+ forbindelser -
skeeg 0.l.) s& husk ogsa at eendre dit niektopynnest
profilbillede

Folk kiggede ogsa pa

Martin Ingwersen - 2.
Headhunter & Founder at expuri.com -
passion for talent

Om 7
Medtag IKKE produkter o.l. pa dette el you it 4 things -

I help companies become digital and succeed with digital sales on LinkedIn - Social Selling. Please contact me at

Pia Bolander Olsen - 2 [
Legal Recruiter | Founder | Out of the
hk@linkedsocial.dk or 60709249 or CLICK SEE MORE and read more about LinkedIn, Social Selling, Sales Navi: ... se mere box legal recruiting | PBO Juridisk

billede, da det er dig som person T et
der er vigtig og ikke nadvendigvis T — o Samg )
hvad du seelger

search mm
%9 camilla Josefine noe frederiks...
M frisar hos AARHUS TECH

Sys Vecht - 2. [

N

Dit dashboard
Privat for dig

K Stjerne
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Edit intro X
Indsaet et topbanner

English (Primary profile) Danish

Saocial Selling handler om mennesker og ikke...

Formatet er: 1584 x 396 pixels

Klik Her inj

V4
First Name * Last Name *
| Henning H Karlsen |
Add former name
Headline *

Teach in the use of LinkedIn, Social Selling, Talent Solutions, Marketing with Linkedin and Networking

Current Position

| Social Selling Director:Training in prof. use of LinkedIn, Social Selling, Marketing and Sales at LinkedSoci ¥ |

Add new position

Show education in my intro

Education

| IBA Erhvervsakademi Kolding v |
Add new education

Country/Region * ZIP code

| P—— | [ — |

LINKED E SOCIAL Linked in



Topbanner

Formatet er: 1584 x 396 pixels

* F& en professionel grafiker til at
udarbejde banneret for dig eller

* Brug https://www.canva.com/

LINKED E SOCIAL

B3 Mapper Opret et design>

Dine design

INAR

= a9

* ©% 00 ~0DMINE®{FIT Ga R §

Design hvad som helst.

P

SSI Social Selling Index

Social media company pol

Linked in



https://www.canva.com/

Inspiration
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Systems and Resources for
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LINKED

Wind Power

We transport goods

NTG W

throughout Europe and
worldwide by road, sea and air.

gt

G/ \GROUP e

(equitrac "ELO

Digital Office

Xerox @,

CONCEPT

A Xerox Company

CONCEPT GROUP LIMITED
T. 01506 416 161
DD. 01506 592 958

Neil Young - 1st
Expert in Managed Print Services (MPS)ePhotocopiers eDocument Management
eContent Managemente Edinburgh eGlasgow eLondon
Concept Group Ltd » George Heriots School
Edinburgh, United Kingdom +500+ &

l View in Sales Navigator

ce in the print and document management in
ite complex technical documer

nd moc:ssb.

ts to mult

from basic req

See more~

WWW.CONCEPT-GROUP.CO.UK

KIP {(equitrac ~ 4
-
Digital Office Xerox g,)
CONCEPT GROUP LIMITED CONCEPT."

0345 241 2268

AXerox Company

Nikki Hunter - 1st
PhotocopiersePrinterseManaged Print Services CopierseSecure Document
ManagementeContent Manegemente FK Stirling Falkirk
Concept Group Ltd « St Kentigerns
Stoneyburn, West Lothian, United Kingdom +333 8

‘ View in Sales Navigator

nies, including but not exclusiv

nterprise and Public S

I help and support a vast range of co

Professional Services, Housing and ccounting, throughout rinting, secure document so...

See more~
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De 3 vigtigste tekstfelter

Linked in
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@& https://www.linkedin.com/in/henning-karlsen/ ¢

Tekstfelter pa din LinkedIn Profil

Harvard Sq: Mini-MBA - Earn an exclusive Mini-MBA designation in Denmark from Harvard 8Sq — Annonce +--

Rediger offentlig profil og URL 6]

Sacial Selling handler om mennesker og ikke...

1. Overskrift
2. Om/ Resume
3. Erfaring

Promoveret

Tilfej profilsektion ¥ / Hire IT talent in Harvard Sq: Mini-MBA
Ukraine

Earn an exclusive Mini-

. Diverse skillset 5. 2-4 MBA designation in
Hennlng Kar|Sen m LinkedSocial weeks to fill a position. IP | Denmark from Harvard Sq
— protection. NDA -
Teach in the use of LinkedIn, Social Selling, Talent Solutions, B 184 erhvervsakademi Kolding
Marketing with LinkedIn and Networking F4 flere oplysninaer | Fa flere oplvsninaer

Folk kiggede ogsa pa

Martin Ingwersen - 2
Headhunter & Founder at expuri.com -

passion for talent

Kontaktoplysninger

Om V4

Pia Bolander Olsen - 2. [

Legal Recruiter | Founder | Out of the
box legal recruiting | PBO Juridisk
Rekruttering

I help you with 4 things -
I help companies become digital and succeed with digital sales on LinkedIn - Social Selling. Please contact me at
hk@linkedsocial.dk or 60709243 or CLICK SEE MORE and read more about LinkedIn, Social Selling, Sales Navi: ... se mere

EEEE .
Social Selling LinkedSocial - Social [ Charlotte Baisgaard - 1. [
= implementeringsmodel... B Selling @ Headhunter & Direktr - Executive
SE— search mm
"‘ camilla Josefine noe frederiks...
Dit dashboard . Wu frisar hos AARHUS TECH
X Stjerne
Privat for di
for dig Sys Vecht - 2. [

LINKED H soCIAL Linked in




Ny Linkedin funktion

Linked in



Sacial Selling handler om mennesker og ikke...

Ny function pa din LinkedIn profil -
Fremhaevet

Tilfgj profilsektion ¥

Henning Karlsen M - LinkedSocial
Resultatskabende LinkedIn specialist, der underviser i brugen n IBA Erhvervsakademi Kelding
af Linkedln, Social Selling, Sales Mavigator samt netvasrk

Region Syddanmark, Sydjylland, Danmark - 500+ forbindelser .
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Fremhaevet Se alle

“Vi kommer ud pa den anden side pa et
tidspunkt - og vi skal veere forberedt, derfor P
vil jeg gerne tale Linkedin Strategi” s Efwocia

Fa dit naeste job

Overstiends er et citat fra en af mine kunder
i denne uge - Vi er ramt af COVID-19, som
har aendret mangt og meget hos rigtig
mange virksomheder, MEN vi kommer
igennem og skal derfor vaere mere klar pa at
veere tilstede online pa Linkedin, da 60-70%
af kabsbeslutningen er taget afkunden inde... Gratis Webinar - Find dit naste job via
Linkedin

gennem LinkedIn

>+ 7
—

Hvordan og hwvor
Index (S51) vigtig
Hvad er et Socia

5511 daglig tale C

Deltag i dette GRATIS Webinar, hvor jeg
0 35 13 kommentarer gennemgér hvardan du finder dit nasste job... O® -2 em
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Ny function pa din LinkedIn profil -
Fremhaevet
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Se alle detaljer
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Ny function pa din LinkedIn profil -
Fremhaevet

* Media filer fra "Om” sektionen
har nu faet deres egen sektion -
med nye muligheder

* Blog Posts (indlzeg] og LinkedIn
Artikler, kan nu fremhaeves

* Links og Medie filer (fotos,
dokumenter og praesentationer)
kan ogsé bruges som vi er vant til

* Giver nye muligheder for at
fremhaeve ens vigtige artikler og
vigtige indlaeg

LINKED E SOCIAL

Fremhaevet

"Vi kommer ud pa den anden side p3 et
tidspunkt - og vi skal vaere forberadt, derfor
vil jeg gerne tale Linkadin Strategi”

Ovenstdende er et citat fra en af mine kunder
i denne uge - Vi er ramt af COVID-19, som
har a=ndret mangt og meget hos rigtig
mange virksomheder, MEN vi kommer
igennem og skal derfor vasre mere klar pa at
vaere tilstede online pa LinkedIn, da 60-70%
af k@bsbeslutningen er taget afkunden inde...

Se alle

Indlzeg
Vis indhold, der er opslaet pa
LinkedIn

Artikler
Wis artikler, der er udgivet pa
LinkedIn

Links
Wis links til webindhold

Medier
Upload fotos, dokumenter og
praesentationer

Deltag i dette GRATIS Webinar, hvor jeg
gennemgar hvordan du finder dit nasste job...

Sol 1 daglig tale O
O 723 33km
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Step 3:
Byg din virksomhedsside pa LinkedIn
[Linkedln Pages)

Li

nked in



Byg din virksomhedsside pa LinkedIn (Linkedln Page)

* Hvordan du opretter en Linkedln Page - se video péa https:/ /linkedsocial.dk/

* Hervil jeg gennemga hvordan man begr bruge en Linkedln page sammen med medarbejdernes
personlige LinkedIn profiler

@ Byg din virksomhedsside pa Linkedin - ste...
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https://linkedsocial.dk/
https://linkedsocial.dk/gratis-videoer/

Det kan din LinkedIn
page

Brande virksomheden

* (Ingen LinkedIn Page = din virksomhed
eksisterer ikke [pa LinkedIn])

*  Mulighed for dialog med din malgruppe

e Samle indhold et sted

* Et sted, hvor medarbejdere kan
videreformidle viden fra

* Et direkte link hen til dine medarbejdere péa
LinkedIn / F& logo vist p4 medarbejdernes
profiler

e Sponsorere indhold (DYRT)
e  Statistik - hvad virker
* Content suggestions

. Kommentere som virksomhed via
#Hashtags

: =Y amm 18
S g amm
in BB W & B F 4 ® B @
Startside Dit netvaerk Job Meddelelser Notifikationer Dig = Arbejde ~ Sales Nav

Du kigger pa denne side som medlem

Effektiv markedsforing - Felg og kontakt JVR Consult, hvis du ensker bedre salg og markedsfering. Annonce -+

Notifikationer @ 5 omtaler Se alle notifikationer

Sacial Selling handler om menneskeroy ikke...

LINKED SOCIAL
LinkedSocial v Folger ===

Marketing og annoncering - Kolding - 199 falgere

Social Selling handler om mennesker og ikke om teknik, IT og nye Linkedin funktioner

| Vis i Sales Navigator |

t;‘ Allan og 1 forbindelse til arbejder her

Se alle medarbejderne (4) pa Linkedin =

I Startside m Billeder Dokumenter Videoer Sartér efter: Mest populere w Community—hashtags
Om LinkedSocial #salesnavigator
e 108 fglgers 413 felgers
Job w-®
Netvee:rk skal r;ﬂan ?pbyg:ge inden man far brug for det d.et bestra_eber vi o5 .TI\ at #linkedsocial
Persaner gore 53 ofte 53 muligt, 53 da TRIBE Media spurgte om vi ville medvirke i en video 0 imlere
vedr. Hvornar er netvaerk vigtig? #linkedsocial #linkedin - sa sagde vi sel ... se mere B
Indsigt W PREMIUM #socialselling
19.083 falgere
Annoncer

Se, hvad felk siger om LinkedSocial

Promoveret
Effektiv markedsfaring
Falg og kontakt VR Consult, hvis du
ensker bedre salg og markedsfaring. )
= Ll o o

Linked in
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Startside Dit netvaerk Meddelelser N

Delingspolitik Cinkedsocial

Marketing og annoncering - Kolding - 199 falgere

Social Selling handler om mennesker og ikke om teknik, IT og nye LinkedIn funktioner

’ Vis i Sales Navigator ‘

Al

1. LIKE = deling med dit netvaerk
2. KOMMENTAR = deling med dit netvaerk R @D s oot ideour v s -

Om

3 DEL=VIRKERIKKE |- ks

Job u-®

Netveerk skal man opbygge inden man féar brug for det - det bestraeber vi os til at
Personer gere sa ofte sa muligt, sa da TRIBE Media spurgte om vi ville medvirke i en video
vedr. Hvornar er netveerk vigtig? #linkedsocial #linkedin - sa sagde vi sel ... se mere

Indsigt ® PREMIUM

Annoncer

Hvornar er networking vigtigt? (2/28) - lvaerksaettereventyr eller marer...
youtube.com

O
& Synes godt om E Kommenter @ Del

Veer den farste, der kommenterer dette

LinkedSocial nEn
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Delingspolitik - lav din egen post mredSoc s

Marketing og annoncering - Kolding - 199 falgere

Social Selling handler om mennesker og ikke om teknik, IT og nye LinkedIn funktioner

{ Vis i Sales Navigator }

2. Send beskeden til udvalgte personer i dit [ sirsic @D siccer  Dokumenter  Videoar e Mot <
netveerk (delingspolitik] on Linkedsocia

B 199 fylgere

Piah )

1. Kopier linket til posten

Job - @

3. Forklar HYORFOR du har skrevet posten Netvteskal man opygge i N G

Personer gere sa ofte sa muligt, sé da 1

vedr. Hvornir er netvaerk vigt  [E] Send i en privat meddelelse
4. HJZELP med TEKST forslag - da

i PREMIUM
Indsigt " & Kopiér linket til indleegget

medarbejderne skal personliggere posten Annoncer
(vinkling af indhold, sprogstil o.l.)

> Indlejr dette indleeg
Kopiér og indsaet indlejringskoden pa dit websted

m Slet indleeg

|Z] Deaktiver kommentering af dette indlaeg

Hvornar er networking vigtigt? (2/28) - Iveerkseettereventyr eller marer...
youtube.com

Os
& Synes godt om  [=] Kommenter ﬁ} Del

Vzer den farste, der kommenterer dette

LINKED E SOCIAL
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Step 4:
Udbyg dit netvaerk/ fa folgere

Linked in



Udbyg dit netvaerk/ fa felgere?

* Udbyg dit netveerk pa en struktureret made og en strategisk made
* Det er vigtigt at man connecter professionelt, da det er en af de farste led | salgsprocessen.
* Leer hvordan man finder de rette beslutningstagere, via simpel sagning

* Sevores video pa: https://linkedsocial.dk/gratis-videoer/

@ Udbyg dit netvaerk/ fa folgere - step 4

Hold sje med hvem der

besager din LinkedIn profil

Det kan veere personer
som er interesseret i dig

og din virksomhed

LINKED E SOCIAL Linked in


https://linkedsocial.dk/gratis-videoer/
https://linkedsocial.dk/gratis-videoer/

HVORDAN CONNECTER DU PROFESSIONELT PA
LINKEDIN?

LINKED E SOCIAL
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Hvordan connecter man P e o e AT
professionelt? in 2h e ek

Altid ga ind péa LinkedIn profilen
(viser du har besagt LinkedIn
profilen

Click pa connect
Skriv en personlig invitations tekst
Skriv HVORFOR du gerne vil

Seren Gyldenfeldt Aarge - 2nd Nybolig Rekrea
ConnECte Ejendomsmaegler & Indehaver hos Nybolig Rekrea Erhvervsakademi Vest
Highlights/ feelles connections giver mouthern Region, South Jutland, Denmark B See contact info ‘

. . . . . g& connections

info om hvad | har tilfeelles og kan | Viewin Sales Navigator || More... | 295 connect ‘
- 11} _I

vaere en “icebreaker

Highlights
@ﬁ 10 Mutual Connections bi 1 Mutual Group
~ You and Seren both know Kasper Nielsen, sbjc You and Seren are both in Esbjerg Business
Bente Riis Fogsgaard, and 8 others Network

Linked in
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Altid skriv hvorfor du vil connecte

Altid skrive HVORFOR du gerne vil
connecte

Du kan ggre invitationen mere personlig

DNL”\IE EKSEMPEL pé hVOPdan man Inkluder en personlig meddelelse (valgfrit):
connecter pa en mobiltelefon/tablet Feks. Vi kender hinanden fa .

Send invitation

LINKED E SOCIAL Linked in




ENKEL SOGNING MED FILTRE

LINKED E SOCIAL
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Sogning med filtre

Klik pad "People”

Klik pa "All Filters”

People = | Locations = | ‘ Connections ‘ ‘ Current companies All Filters All people filters

Office 365 Data Migration - Migrate your local & cloud-based data & files to SharePoint. 1

Connections Connections of Locations

Showing 2,393,275 results D .
= st

C] 2nd

Add connection of ‘ | Add a location

C] Denmark

E] Copenhagen Area, Capital Region,
Denmark

Johanne la Cour - 2nd
Social Media Radgiver hos Campfire
Central Region, Denmark

w 26 shared connections

Connect

D Central Region, Denmark
E] United States

D Sweden

Lars Dam Biilow » 2nd £
Chief Sales Officer hos iPaper
Central Region, Denmark

\m 15 shared connections

Connect

Current companies Past companies Industries
c t | Add a current company ‘ ‘ Add a previous company ‘ | Add an industry
Head of Department [ Vision Leader onnec
Central Regicn, Denmark E] Aarhus University D TDC Group E] Information Technology & Services
& :
1“‘.9 11 shared connections D Copenhagen Business School D Aarhus University E] Marketing & Advertising

E] Westas D Vestas E] Management Consulting
D Arla Foods D Siemens D Human Resources

E] Selvstaendig konsulent inden for ke D IBM E] Staffing & Recruiting
nceptudvikling

MNeira Losic - 2nd
Content Manager at Segemedier
Central Regicn, Denmark

Connect

e Trine Merete Hagemann - 2nd

m 9 shared connections

Rekruttering
LINKED E SOCIAL Linked in




Step 9:
Del ud af din viden

Linked in



Del ud af din viden

* Hvorfor og hvordan deler man ud af sin viden pé LinkedIn

* Hvad er interessant for mit netveerk at hare om?

* Hvad er forskellen pa en Blog Post og en Artikel pa LinkedIn?
* Hvordan tagger man en person eller en virksomhed?

* Sevores video péa: https://linkedsocial.dk/ gratis-videoer/

E Dellicd aid

Engager dig 1 dit netveerk

Lix2 og kommeantar
Lav en post, en artiked eler en wdeo

LINKED E SOCIAL Linked in


https://linkedsocial.dk/gratis-videoer/
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@ https://www.linkedin.com/feed/ *

. . H L} 8 = =] ©
post/ Ar\tl ke I / VI d e 0 Startside Dit netvaerk Job Meddelelser Notifikationer Dig ¥ Arbejde ¥ Sales Nav

o o R Fgj til dit feed ®
. - . re— #semantiskweb
Engager dig i dit netvaerk o] b
Skriv en artikel pa LinkedIn Rile
. Henning Karlsen &  Viksomhed-
LI ke Og kO m m e nte r Resultatskabende Linkedin SRR Forbrugerelektronik
specialist, der underviser i brugen af
LinkedIn, Social Selling, Sales 1 #telemarketing

Navigator samt netvaerk

Heidi Mgller - 1. ann
Professionel walker, ildsjeel, foredragsholder og direkter i #GaMigGlad. Det er ...
(]

20m - Redigeret

Lav en post, en artikel eller en video

Vis alle forslag
Fotograf, journalist, Vejle, Horsens, Aabenraa og Kolding. En dejlig uge i Ga Mig

Hvem har besggt din profil 495
- SRR Glad.

Visninger af dit indleeg 4112 .. se mere Ad e

Dine gemte artikler 28

t the latest jobs and industl

¥ Ga til Sales Navigator

T'n TonnyMikkels... ¥
398 falgere Henning, explore relevant opportunities
with Tyréns AB
Sideaktivitet 9
Seneste besggende 33

Del en opdatering

S : Oom Hjeelp Privatliv og vilkér ~
eneste

Annoncerin Forretningsydelser ~
& As- Pilotgruppe . 9

Fé LinkedIn-appen Mere
& Lukket kundegruppe - LS BE
5 synes godt om
& RelationsNetvzerket - Jobma... Linkedf} LinkedIn Corporation © 2019

& Netvaerk SydVest & E F>

& Moderne digital markedsferi...

Kim Lange Hansen, Marck Hvorslev og 23 andre falger Nordicals Odense L]
Grupper
&b As - Pilotgruppe ~ Nordicals Odense
& Lukket kundegruppe - LS N 610 falgere
Promoveret
& RelationsNetvarket - Jobma...
: I ATTRAKTIV INVESTERING ! ® Meddelelser
Vis mere ~ s ; 3 s i 5
1n CA Ly o0 107 Ly

LINKED H soCIAL Linked in




https://www.linkedin.com/feed/ *

13 &8 = (= a

post/opdater\ing/ kor\t ar‘tikel Startside Dit netvaerk Job Meddelelser Notifikatione
X

Maksimalt 1300 tegn —e—

Indseet billede, video, eller tag 5 Alle ¥

per‘soner‘/ Vir‘ksomheder‘ ‘Hvad vil du gerne snakke om?

Du kan tagge personer eller
virksomheder - hvilket bevirker at
de modtager en notifikation og de
personer der laeser din post, skal
blot klikke pa
personen/virksomheden og séa
bliver de sendt direkte hen til den
pagezeldende profil.

#Hashtags kan med fordel bruges
til at fremhaeve bestemte emner -
sa de er nemme at sgge efter.

LINKED E SOCIAL Linked in



Lang artikel

<« & B @& https://www.linkedin.com/post/edit/hvorfor-er-en-social-media-company-policy-vigtig-n%25C3%25A5r-bliver-karlsen w @n » O I’u ® 8 ﬂ-il 3 ‘ :

iN PUBLISHING

Uendelig antal tegn

Mulighed for forskellige typer
overskrifter, formatering af teksten
(fed, kursiv 0.]) samt punktopstilling o.l.

Der kan indsaettes et topbanner over SOCIAL MEDIAGOMPANY
artiklen POLICY
| hvert afsnit kan der indsaettes GUIDE

billeder og video, til at understette den
skrevne tekst.

Der kan ogsé tagges personer/
virksomheder.

Artiklen lebende opdateres og
genudgives Hvorfor er en Social Media Company
Artiklen er placeret under din Policy vigtig, nar virksomheden bliver

personlige LinkedIn profil. digital? (GUIDE)

LINKED E SOCIAL
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Step b:
okab daglige, ugentlige og manedlige
rutiner

Linked in



Skab daglige, ugentlige og manedlige rutiner

* Det kraever en del at opna succes pa LinkedIn

* Der skal ske en forandring i virksomheden og det sveereste er at asndre vaner hos
medarbejderne

* Man skal prave en ny ting mellem 20-60 gange inden det bliver til en ny vane
* Derfor traener vi medarbejderne ved hjzelp af rutiner

* Viskaber en struktur, sa implementeringen af nye @

arbejdsmetoder bliver en succes. Daglige, ugentlige og manedtlige rutiner - ...

Nye vaner kraever at man

prever det mellem

20 og 60 gange inden

at det er implementeret

* Her er nogle eksempler pa nye rutiner
 S5Se mere pa https://linkedsocial.dk/gratis-videoer/

,."‘1', b
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https://linkedsocial.dk/gratis-videoer/
https://linkedsocial.dk/gratis-videoer/

Traening: Daglige rutiner LinkedIn

Rutiner: 1-3 gange dagligt

Fise
",

Folgende gores pa LinkedIn:

LINKED E SOCIAL

Tjek notifikationer og reager, like, sig tak, connect med de personer som har liket dit opslag/ det
du er blevet tagget | etc.

Tjek din inbox [(bade LinkedIn og Sales Navigator)

Tjek hvem der har besggt din profil, og connect gerne med vedkommende

Tjek dit feed ifht. interessante nyheder (bade Linkedln og Sales Navigator)

Traen algoritmen pa dit LinkedIn Feed [unfollow personer som poster urelevant content)
Tjek om der er nogle ventende invitationer (blot 1 gang dagligt)

Har jeg haft kontakt med nogen som jeg ikke er connectet med? [made, telefon, mail o.l.)

Linked in




Virker det i1 praksis?

Linked in



LINKED

= A& 5 8
Home My Network Jobs Messaging

Tid til en facaderens? - Kun 69 kr. / m2 inkl moms. Facaderens inkl impragnering med 15

View full profile

423 Likes = Leads _

SOCIAL

Seren Meldrup Serensen replicd to Bo Sggaard ‘s comment on this LLL]

4& y, Seren Mgldrup Sgrensen - 1st

Den helt rigtige gnist, mellem min kunde Allan og mig, opstod for 9 maneder siden.
Qg ja, det har nu 9 maneder senere medfert en form for fadsel.

- jeg syntes selv, at vi sammen er kommet frem til det helt rigtige resultat. ¢

Hvis jeg skulle vaelge frit fra hylden, s3 ville valget falde pa praecis den bil som | kan
se her. Audi Q8 er og bliver min favorit!

Tillykke med bilen Allan @ B

Skal jeg ogsa hjalpe dig, med at sammensastte, eller finde din drammebil?

@ See translation

POON

1:03/1:03 {x 3

© 423 - 44 Comments
‘ Like E Comment ﬁ)Share

Top Comments ¥

44 kommmentarer = Leads

Linked in




<& pgj soren,
Tak for connection.

Jeg s lige | mit feed, at du har hjulpet
en kunde med en Q8.

Jeg har smidt dig en mail.

IIIr .

kriv en maddelelse, eller vedhaeft en fi

B & wr @

TORSDAG

.

L a1
e
W yad kan Ilave en Audi Q8 til pa leasing
kontrakt?

ia ) Sgren Meldrup Serensen « 14.23
Hej , hvilkeen type leasing taenker
du pa? Erhverv eller privat? :-)

1Y Hej Sgren.
Jeg har idag en leasing aftale hos
Mercedes som kare et halvt ar af
gangen, hvor jeq sa far en ny bil hver
halve ar, pa samme aftale.
Har i noget lignende det hos Audi, fordi
Jeg er jo egentlig mere til Audi 2

.

et e gl e S AL W

O Mobil » &t siden

4 Y

| , . 17,52
a Hej Sgren

Tak for din accept. Jeg s dit opslag og
blev bidt af din historie.

Jeg har altid syntes at Audi udstraler stil
og kvalitet og jeg holder mig ogsa
opdateret gennem jeres medlemshblad.
Det er altid fascinerende lzsning.

hi
|
15
)

18]
il
]

|S«:"i en meddelelse, eller ve

B & wr @

Linked in
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.
in

v Following

Saetningsskader pa veje

Knud Mortensen on LinkedIn

M

© 23 -2 Comments
& Like E Comment @Share

Q Add a comment... @

Jim Bengtsson o e
Geotekniker pa Peab Anlaggning A

Nagot som inte star ratt till!

S =5

5]

o

. Anders Dalum B. Nielsen . 2,

-:-,-.._
Projektleder at Hillerad Komir

r
e

Hvor tykt et lag leca bliver der lagt ud i vejkassen i eksemplet, og hvad
er massefylden pa leca?

SR =

https:/ /www.linkedin.com /feed/update /urn:li:activity:645034 /649454350336

LINKED E SOCIAL
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Hvad kan LinkedSocial tilbyde?

: : Implementering i Foredrag/ ) :
Workshop

e Coaching vedr. e Strategi e Foredrag e Online traening
LinkedIn e Implementering e Work Shops e Online kurser
 CEO Coaching af LinkedIn/ e Kick-off (video)
e Foretages ogsa Social Selling meetings e Traening via
online e Salgsprocessen Skype
* Automatisering * Treening via
af webinarer

Salgsprocessen

Ring eller skriv til mig, og jeg radgiver gerne om hvad der er den bedste lgsning for dig og din virksomhed

LINKED E SOCIAL
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Spergsmal?

Skriv i chatten

LINKED E SOCIAL Linked in



W training: You get our recipe an
Is 1 may not

A

2 99
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Henning Karlsen

@ hk@linkedsocial.dk

E 60 70 92 49

(S) hkalinkedsacial.dk

Linkedsocial.dk

LINKED E SOCIAL
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