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Hvem er Joakim Ditlev?

Foredrag, workshops, blog, 
undervisning og rådgivning.

Konsulenthus, der hjælper virksomheder 
med at skabe resultater, retning og 
fremdrift i marketing- og salgsarbejdet. 



Et udpluk af
vores kunder



Dagens program

ÅContent marketing på 10 minutter

ÅTænk forretning ind i marketingarbejdet

Å3 taktikker til at gå i gang med content marketing

ÅPilotprojektet



Coronatid er planlægningstid



N¬r jeg siger content marketing, tÞnker dué.



Mit syn på marketing

òContent marketing handler om at 

fortælle levende historier med 

fokus på kundens virkelighed. At 

skabe relationer til potentielle kunder 

ved kontinuerligt at lave 

underholdende eller hjælpsomt 

indhold p¬ egne medierò
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Content marketing

ER é

ÅHistoriefortælling 

ÅAt tænke som en journalist

ÅIndhold med kundefokus 

ÅAt bygge et publikum og 
skabe relationer

ÅLangsigtet

ER IKKE é

ÅAnnoncer eller reklamer

ÅAt tænke som en sælger

ÅIscenesættelse af virksomhed

ÅAt kommunikere til et marked

ÅTidsbegrænset



Med et publikum kan du skabe relationer og efterspørgsel



Sæt det lange lys på





Content marketing i stand-up med Michael Schøt



320 afsnit af Schøtministeriet



Derfor er Schøtministeriet god content marketing

Bygger et publikum

Udkommer regelmæssigt

Inspirerende indhold sælger billetter



Tænk forretning ind i marketingarbejdet



Hvor kan marketing bedst støtte forretningen?



Tid plejer at være en udfordring


